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Resumo

Em decorréncia das constatactes sobre as caracteristicas de consumo e endividamento
da populagdo, busca-se neste estudo analisar arelacdo entre o nivel de educagdo financeirae o
grau de qualidade do plangamento pessoal, sendo que o0 estdgio de investimento foi
considerado como uma de suas variaveis fundamentais. Assim, sem abster-se do problema de
distribuicdo de renda no Brasil, foi realizada a contraposicdo da tendéncia a investir dos
envolvidos em finangas e com formagdo académica mais elevada com aquel es que apresentam
trajetoria distinta. Foram levantados os principais indicadores sociais a respeito de renda, com
base em dados divulgados pelo IBGE afim de apoiar a andlise da amostra coletada. O método
adotado € o da pesquisa exploratéria, com aplicacdo de question&rio em algumas cidades
brasileiras e andlise estatistica dos dados. Os participantes foram classificados segundo o grau
de investidor, determinado pela natureza e percentual de seus gastos, de suas aplicacoes
proporcionamente a renda, bem como de suas opcBes e entendimento acerca de
investimentos. Verificou-se que o nivel de formagdo tem uma influéncia relativamente média
(55%) no grau de investidor, assim como a érea de atuacdo (55%). Por sua vez, a conjugacaéo
média do nivel de formacdo com a &rea de atuacdo explica razoavelmente bem (66%) o grau
de investidor. Do total da populagdo da pesquisa, 54% foram classificados como né&o-
investidores, 28% como investidores de nivel basico, 12% intermediario e, apenas 6%
sofisticado. Considera-se fundamental a busca por propostas de melhoria que levem em conta
a substancial relacéo existente entre o nivel de formac&o conjugado com a &rea de atuacdo e a
qualidade do planejamento financeiro pessoal da populagéo.
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Abstract

As aresult of the findings on the characteristics of consumption and indebtedness of
the population, finding in this study examining the relationship between the level of financia
education and the degree of quality of the planning staff, and the stage of investment was
considered as one of its fundamental variables. Thus, without refrain from the problem of
distribution of income in Brazil was held to counter the tendency to invest in the finances
involved and with higher academic background with those who have different trgjectory. We
raised the main socia indicators in respect of income, based on data released by the IBGE to
support the analysis of samples collected. The method adopted is that of exploratory research,
applying the questionnaire in some Brazilian cities and statistical analysis of data. Participants
were classified according to the degree of investor, determined by the nature and percentage
of their spending, their applications proportion to income, as well as their options and



understanding about investments. It was found that the level of training has an influence
relatively average (55%) in the degree of investor as well as areas of activity (55%). In turn,
the combined average level of training to the field of action explains reasonably well (66%)
the degree of investor. Of the total population of the survey, 54% were classified as non-
investors, 28% as investors from basic level, 12% intermediate, and only 6% sophisticated. It
is essential to search for proposals for improvements that take into account the substantial
relationship between the level of training in conjunction with the area of performance and
quality of financial planning staff of the population.
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Introducéao

Dado que a taxa de poupanca interna do pais relaciona-se diretamente com 0 seu
endividamento externo, bem como o financiamento por meio dainflagdo (CY SNE, 2000, pag.
44), a capacidade da populacdo em fazer escolhas quanto a consumir ou poupar relaciona-se
de modo incisivo com esta problematica.

Neste quesito, Celso Furtado (2002) simplifica o quadro histérico brasileiro,
singularizando-o em duas tendéncias estruturais:

1 Propensdo ao endividamento externo
2. propensao a concentracdo social darenda.

Para explicar esta dindmica, 0 economista aponta o comportamento das elites
tradicionais, que imitam os padrbes de consumo dos paises de elevado nivel de
desenvolvimento:

N&o sendo possivel evitar que se difundam certos padrdes de comportamento das minorias
de altas rendas, surgiu no pais a contrafacdo de uma sociedade de massas em que

coexistem formas sofisticadas de consumo supéfluo e caréncias essenciais no mesmo
estrato social, e até namesma familia. (FURTADO, 2002)

Sendo assim, os padroes de consumo estimulados pela midia e pela publicidade
influenciam a situac&o financeira de pessoas de todos os nivels sociais. No caso da popul agdo
de baixa renda, entretanto, a complexidade da situacéo € maior ja que a unica fonte de renda
dessa classe € o trabalho remunerado. De acordo com o SPC (SCPC e IEGV, 2007), a maior
causa de inadimpléncia dos brasileiros é a perda de emprego do endividado ou de alguém da
familia.

Em pesquisa realizada por Zerrenner (2007) com pessoas de baixa renda da cidade de
Santo André, em S&o Paulo, sobre 0s motivos apresentados para problemas com
endividamento, a falta de plangjamento foi o item mais citado pelos entrevistados (43,1%),
enquanto que 21,6% alegaram que 0 maior motivo relaciona-se a incidentes pessoais e
familiares e os outros 35,1% atribuiram ao consumismo a raz&o para os problemas de divida.
Constata-se, assim, a relevancia do plangjamento financeiro para o controle or¢camentario dos
individuos no sentido de evitar situagfes de endividamento.

Contudo, mesmo diante destas asseveracdes, foi constatado que publicacfes voltadas
para a educagéo financeira disponibilizadas para a populagdo predominam no ambito nao-
pedagogico. O teor presente em grande parte deste material consiste em orientacOes e
observagdes, nem sempre pragméticas, sobre a destinacdo do dinheiro.

Deste modo, torna-se premente a disposicdo do/a brasileiro/a para a redlizagdo de
plangamento de seus gastos e investimentos pessoais visando €lidir-se de dividas e
permitindo a composi¢cdo de poupanca, ou até mesmo de outras aternativas de investimento.
A fim de consolidar a idéia de que aimplementacdo de educacdo financeira para a popul agéo



— sobretudo aquela que possui baixa renda— contribui para a reducdo do endividamento e para
a escolha de investimentos, 0 presente artigo € apresentado. Desta maneira, amease
constatar o nivel do plangamento financeiro cotgjando a formag&o educacional bem como a
atuacdo profissional, notadamente daqueles envolvidos com a érea financeira, de modo a
evidenciar de que a educacdo financeira contribui no plangjamento do individuo, melhorando
sua qualidade de vida no longo prazo.

Objetivo

Em decorréncia do panorama apresentado a respeito das caracteristicas de
endividamento e de consumo da populacdo brasileira, a academia e a ciéncia posicionam-se
no sentido de empreender investigagcdes que busquem a compreensdo desses elementos, sgja
por meio da andlise da relacdo entre eles, ou mesmo da comparacdo de indicadores. Acredita-
se, em geral, que o nivel de formagdo ou a area de atuacdo dos individuos sejam alguns dos
fatores importantes para qualificar ndo somente a sua Situacdo de riqueza, mas suas
habilidades e tipos de decisdo financeira.

Destaforma, o problema desta pesquisa pode ser anunciado como se segue:

Existe correlacdo entre o nivel de educacdo financeira e o grau de qualidade do
plang amento financeiro pessoal ?

Considerando-se que 0 ato de investir revela uma nogdo de planegjamento financeiro,
em detrimento de outras situagdes como o endividamento ou a falta de dinheiro, pretende-se
verificar o grau de contribuicdo da educacdo financeira na formacdo de individuos que
praticam o investimento como forma de se precaver contraimprevistos, de se manter no dia-a-
diaou de melhorar sua qualidade de vida.

Sendo assim, 0 objetivo da pesquisa € contrapor o perfil de investidor de sujeitos que
se envolveram em processos de educacdo financeira ou que tiveram experiéncias profissionais
na &rea de financas com agueles que ndo seguiram o mesmo caminho. Pretende-se, desta
forma, detectar o padréo de investimento de habitantes de algumas cidades brasileiras,
verificando, o comportamento da populacéo a respeito do planejamento financeiro, levando
em conta a sua &rea de formag&o ou atuacao.

Sem esquivar-se do grave problema social da distribuicéo de renda que aflige o Brasil,
buscaremos evidenciar o0 comportamento do brasileiro quanto a necessidade de planegjamento
financeiro e, por conseqiiéncia, de poupar. Em face dos apelos de consumo, examinamos as
principais opcles para investir que a populacéo elege em fungdo com o seu nivel de
envolvimento com as finangas.

Como premissas de investigacdo, apresentam-se as seguintes afirmacoes:

A. aqueles que atuam profissonalmente nas areas de Finangas (Economia,
Administragdo, Contabilidade e afins) tém um perfil de investidor mais
sofisticado do que agueles que ndo atuam na area;

B. agueles que tém maior nivel de formagdo tém um perfil de investidor mais
sofisticado do que agueles que tém menor nivel de formacéo; e

C. aqueles que tém maior nivel de formagdo e que atuam profissionalmente nas
areas de Financas tém um perfil de investidor mais sofisticado do que aqueles
gue tém menor nivel de formagdo e ndo atuam na area.



Consider agOes acer ca das car acteristicas da renda da populacéo brasileira

Com base nos resultados divulgados pelo Instituto Brasileiro de Geografia e
EstatisticarIBGE, alguns critérios foram estipulados para andlise do questionamento
levantado, bem como para consolidar alguns termos difundidos, tais como: o enquadramento
de um cidad&o no grupo de baixa renda, a renda per capita do brasileiro, arenda mensal real,
entre outros parametros.

No que se refere a baixa renda, ao abordar este segmento sob o ponto de vista de
micro-finangas, mais precisamente sobre a concessdo de crédito, Parente (2003) pondera que
adivisdo deste publico-alvo ndo necessariamente ocorre por nivel de renda. Cita o exemplo de
Goldmark et al (2002) os quais contam no grupo de baixa renda empresas formais com até 4
empregados e empresas informais urbanas e rurais. Ja Brusky e Fortuna (2002), de acordo
com aquela autora, para fins do estudo qualitativo segmentam o publico em trés categorias de
renda: baixissima-0 a 2 sal&rio minimos, baixa- 2 a 3 salérios minimos e média-baixa- 3 a 6
salarios minimos.

No tocante a estratificacdo saarial, ao tomarmos como indicador a Pesquisa Nacional
por Amostra de DomiciliossPNAD de 2006, constata-se que o valor médio do rendimento
familiar per capita, ficou em torno de R$ 596,00. Entretanto, em metade das familias, o
rendimento ficou abaixo de R$ 350,00. Sobre a distribuicdo da renda, o valor médio do
rendimento dos 40% mais pobres era de R$ 147,00, ou pouco menos de Y2 sal&rio minimo
daguele ano. No ultimo décimo (10% mais ricos), o rendimento alcangou quase R$ 2.678,00,
ou sgja, 18 vezes mais. Considerando o conjunto de cerca de 565 mil familias correspondente
ao 1% maisrico, o rendimento médio erade R$ 7.688,00 per capita.

A respeito da Populagdo Economicamente Ativa - PEA (pessoas ocupadas e pessoas
desocupadas procurando por trabalho), segundo os dados da Pesquisa Mensal de Emprego de
dezembro de 2007, havia 23,1 milhdes de pessoas nesta condicdo no total das seis regides
metropolitanas investigadas naguele levantamento®. A escolaridade da PEA se concentra em
pessoas com 11 anos ou mais de estudo (54,8%). A média do rendimento real habitual
(rendimento habitualmente recebido) da populacdo ocupada para o periodo de janeiro a
dezembro de 2007 foi estimada em R$ 1.143,72 por més, e o rendimento real domiciliar per
capita, ou sgja, a divisdo do rendimento mensal domiciliar proveniente do trabalho pelo
nimero de componentes da unidade domiciliar - estimado em dezembro de 2007 - foi de R$
741,27,

Pela Sintese de Indicadores Sociais de 2003, ficou constatado que a familias do estrato
de mais baixa renda corresponde aqueles com rendimento familiar mensal de até ¥ de salario
minimo por pessoa e o estrato de maior renda significamais de 2 sal&rios minimos por pessoa.

Para compreender o comportamento do/as brasileiros/as em relacdo a educacéo
financeira, aém de examinar dados estatisticos, é necessario relembrar as circunstancias em
gue, no pais, viveu-se o fendmeno inflacionario, iniciado a partir de 1973, com o primeiro
choque do petrdleo. No inicio dos anos 80, a inflacgo era de 200% a.a. A estabilizagdo da
moeda ocorreu ha 17 anos com o Plano Rea (1994). Portanto, nos ultimos 37 anos, a
populacdo viveu mais da metade do periodo em um cenério de inflacdo inercia e incertezas
oriundas dos sucessivos planos econdmicos. Ainda que o Plano Real tenha conseguido reduzir
e controlar a inflacdo, verificase que a estratégia da estabilizacdo comprometeu o
crescimento e o nivel de emprego (GREMAUD, 2005). Assim, ao relacionarmos o perfil do/a
brasileiro/a para realizacdo de investimentos, percebemos que a questdo da educacdo é muito

! RegiBes metropolitanas de Recife, Salvador, Belo Horizonte, Rio de Janeiro, So Paulo e Porto Alegre.



mais ampla, e ndo permeia somente 0 aspecto formal da educacdo ou de renda, mas também
as variaveis culturais e ambientais. (FREIRE, 1996)

Educacéo Financeir a Pessoal

Sendo que a capacitacdo para o plangjamento e controle financeiro pessoais ndo esta
inserida no campo da educacdo convencional no pais, a educacdo financeira restringe-se aos
estudos de nivel superior nas areas de Economia, Administracdo e Contabilidade e também a
experiéncias profissionais. Apesar de se tratarem de ferramentas importantes para todos os
individuos, agueles que ndo pertencem as éreas indicadas podem ndo ter a oportunidade de
construcdo de conhecimentos financeiros que os apdiem em suas decisdes e controle
orcamentério. Por outro lado, € possivel que mesmo quem atue nas areas de “Finangas’ nao
tenha desenvolvido habilidades financeiras suficientes para lidar com os desafios que enfrenta
no dia-a-dia.

Ainda ndo se assumiu no Brasil uma politica de educacdo financeira pessoa
consistente, de modo a integré-la aos curriculos dos cursos de ensino fundamental, médio e
superior. De acordo com Frankenberg (2002) o endividamento do brasileiro relaciona-se
diretamente com a auséncia de uma educacgdo financeira. Cada vez mais estimulados ao
consumo pelos incisivos programas de publicidade e cada vez menos preparados a refletir
sobre 0s seus rendimentos, investimentos, necessidades e gastos, os individuos acabam por
assumir dividas que, muitas vezes, estdo aguém do seu poder de pagamento. No fim das
contas, as pessoas de baixa renda, por exemplo, sofrem o snowball efect (“efeito cascata’):
comprometem seu orcamento, que deveria ser destinado a necessidades béasicas, com o
pagamento de financiamentos a juros atos e acabam tendo que, para poder garantir a sua
manutencdo basica mensal, adquirir novas fontes de crédito para saldar as antigas, 0 que eleva
0S juros a niveis exponenciais.

Assim como qualquer outra aprendizagem advinda de um processo educacional, as
habilidades do planejamento financeiro devem possibilitar que um individuo gerencie suas
proprias contas. A autonomia para analisar suas contas e decidir a partir delas, a0 mesmo
tempo em que € conquistada gradualmente, € imprescindivel para a melhora dos problemas
financeiros como o endividamento. Quando uma compra é oferecida a um cliente com as mais
diversas solucbes de pagamento possivels, 0s responsaveis pela venda transcendem o seu
papel de oferta de produtos: analisam as contas do sujeito, determinam o montante mensal de
comprometimento de sua renda, controlam o pagamento do financiamento. Ademais, é
possivel que se alegue que a decisdo da compra neste exemplo tenha sido do sujeito que, pelo
contrério, ndo exerceu autonomia sobre 0 seu orgamento.

Identificando em sua pesguisa que as situacOes de imprevisto constituem-se fator
importante para o endividamento da populagéo de baixa renda, Zerrenner (2007, p.43) afirma
gue “ o plangamento orcamentario também pode ajudar estas pessoas a pensar no longo prazo
e fazer com que se preparem contra imprevistos, ou incidentes, que levam a dificuldades
orcamentdrias para os endividados’. Da mesma forma, Costa (2004, p.8) considera que “0
conhecimento das finangas pessoais (...) pode gudar as pessoas a se prevenirem de crises e a
diminuirem os riscos de investimento, obtendo, dessa maneira, a continuidade de seus
recursos financeiros.”



Por outro lado, ha autores que consideram que se plangar financeiramente nao
significa simplesmente cumprir com pagamentos de despesas mensais ou de dividas. Pelo
contrério, o plangiamento deve levar em conta o ato de investir, fundamental tanto para
garantia presente de liquidez como para o futuro. Sendo assim, criar um objetivo financeiro
significa investir, seja para formar patrimoénio, sgja para, inclusive, angariar novas fontes de
rendimento advindas das aplicacoes.

De acordo com Kiyosaki e Lechter (2000), o investimento deve ser a primeira
destinacdo dos rendimentos mensais, antes mesmo do saldo de despesas e dividas de
manutencdo. 1sso significa que o montante a investir que tenha sido objetivado deve ser
cumprido antes de qualquer outra destinacdo do dinheiro. Como os proprios autores dizem,
“deve-se pagar-se a i (sic) mesmo com o seu dinheiro antes de se pagar aos outros’. Suas
andlises vdo além: o rendimento advindo do trabalho remunerado idealmente ndo deve
representar parcela significativa do total das entradas do individuo, mas sim a renda de
investimentos realizados.

A educagdo financeira do individuo deveria, assim, contemplar elementos como a
instrucdo para a garantia do equilibrio de entradas e saidas no tempo, evitando os
endividamentos de curto, médio e longo prazos, bem como, e, para alguns, principa mente,
priorizando o papel do investimento como maneira de alavancagem de longo prazo da
situacéo financeira pessoa e, inclusive, como fonte de rendimento alternativo aos proventos
sdariais.

Metodologia

Foi redlizado levantamento nas cidades brasileiras de Belo Horizonte (MG), Natal
(RN), Niterdi (RJ), Poa (SP), Rio de Janeiro (RJ), Sdo Paulo (SP) e Vitdria (ES), a partir da
aplicagdo de questionério com 12 questdes — presencialmente e por meio da Internet — visando
detectar as caracteristicas de investimento de cada participante sob a ética do plangjamento
financeiro pessoal. Deste modo, a pesquisa exploratéria é o método utilizado.

O procedimento de medicdo da pontuacdo das questdes que avaliam o grau de
investidor dos sujeitos foi 0 da contagem de pontos de 0 a 2 para cinco questbes (5, 7, 8, 9 e
11) e de 1 a 3 para a de nimero 10. Nos casos em gue ndo consta resposta da questdo, foi
atribuido o valor zero para a mesma. Com relagcdo aquelas cujas respostas compreendem mais
de uma alternativa assinalada, foi feita a média para equivaler as demais. Desta forma, a
pontuacdo minima possivel do questionario é de 1 ponto, porquanto ha pelo menos uma
questdo (de nimero 10) em que ndo € possivel zerar. A pontuacdo maxima possivel, por sua
vez, é de 13 pontos. Destaca-se que investidor € aqui compreendido de acordo com a natureza
e proporcao de gastos e investimentos em relacdo a renda eleita pelo participante em vez do
grau de sofisticacdo das aplicagdes escol hidas.

Para efeito de amostragem, adotamos uma populacdo infinita. Assume-se também que
a mensuragdo da varidvel € nominal, posto que o grau de investidor € a combinagcdo das
variavels qualitativas traduzidas no question&rio e tratadas numericamente, por meio de
pontuagdo. Deste modo, para determinarmos o tamanho da amostra, temos:
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Onde:
Z = abscissa da normal padréo



p = estimativa da proporcéo
q=1-p
d = erro amostra

Os critérios fixados sdo: erro amostral de 10% e intervalo de confianca (IC) de 90%, o
que pela curva normal padrédo implica em Z = 1,645. Frisamos que para a estimativa da
proporcdo p o valor adotado é 0,5. Foi adotada a abordagem conservativa, “preferindo
substituir a variancia por um valor seguramente maior do que o real” (MAGALHAES e
LIMA, 2001).

Assim, o tamanho da amostra calculada € n = 67,65.
A classificac8o do perfil do investidor seguiu a seguinte escala:

Pontuacédo Perfil
Delab6 nao investidor
de6a8 investidor béasico
de8al0 investidor intermedi&rio
del0al3 investidor sofisticado

Tabela 1: Classificacdo do perfil de investidor

Por fim, considerou-se como nivel basico de formacéo aquelas pessoas com até 8 anos
de estudo, o que abrange os antigos fundamenta e ginasial. O nivel médio, por sua vez,
compreende os anos de colegial. Foram classificados como graduacéo aqueles que freqlientam
curso de bacharelado ou equivalente no ano de aplicacdo do questionério, bem como aqueles
gue ja se formaram. Como nivel de pds-graduacéo, entende-se tanto os cursos de strictu sensu
como de lato sensu.

Resultados da Anélise

Comparativamente aos dados do IBGE, na amostra coletada, foi verificado que os
participantes majoritariamente (72%) possuem de 19 a 42 anos de idade, 79% apresentam 11
anos ou mais de estudo e 71% dos respondentes tém o rendimento mensal de até R$ 6.000,00.
Em relacdo ao rendimento médio mensal bruto do total de participantes, foi encontrada o
valor de R$ 5.289,71, fixando o salario méximo em R$ 20.000,00. Ao contrapor tal média
com os estudos do IBGE, verificamos uma diferenga 50% menor, considerando o PIB per
capita da populagdo em 2005 no valor de R$ 10.520. Em relagéo ao universo analisado, 30%
obtém ganhos brutos acima de R$ 6.000,00, ou seja, 28% menor que a renda do 1% mais rico
da populagéo (R$ 7.688,00 per capita).

Em relacdo aos gastos, 32% dos participantes do levantamento indicaram que o
dinheiro proveniente do trabalho € destinado principalmente para manter-se mensalmente e
apenas 3% destina esta renda para a previdéncia, ou sgja, aposentadoria.

Com relacédo agueles que julgam o seu salario satisfatorio, tem-se 31%. Nesta parcela
de respondentes, 61% tém rendimento maior que R$ 6.000,00 mensais. Apenas 3% do total de
respondentes consideram os rendimentos elevados, entre os quais, aqueles com rendimentos
até R$ 2.000,00 (1 participante) e com mais de R$ 6.000,00 (1 participante).



Como resultado da tabulacéo das questdes elaboradas para medir o grau de investidor
dos sujeitos (perguntas de nimero 5, 7, 8, 9, 10 e 11), tem-se 0s seguintes resultados:

Perfil de investidor Respondentes (%)
nao-investidor 37 54
investidor basico 19 28
investidor intermediario 8 12

investidor sofisticado 4 6
Total 68 100

Tabela 2: Perfil deinvestidor dos respondentes da pesquisa

Percebe-se a, partir da Tabela 2, que o percentual de ndo-investidores excede os 50%
da amostra, sendo que, agueles gue tiveram como resultado o perfil de investidor sofisticado
representam pequena minoria da populacdo estudada (6%). Mesmo entre agueles
considerados investidores, predomina o perfil basico: dos 31 investidores, 19 se enquadram na
classificacdo mais elementar.

. . nao investidor investidor Investidor
Escolaridade/Area investidor basico intermediario sofisticado Total
Basico/Nao-Financ. 3% 0% 0% 0% 3%

Basico/Financ. 1% 0% 0% 0% 1%
M édio/N&o-Financ. 10% 0% 0% 0% 10%
M édio/Financ. 6% 0% 0% 0% 6%
Grad./Ndo-Financ. 15% 3% 0% 0% 18%
Grad./Financ. 13% 12% 3% 3% 31%
P6s/N&o-Financ. 3% 1% 0% 0% 4%
Pés/Financ. 3% 12% 9% 3% 26%
Total 54% 28% 12% 6% 100%

Tabela 3: Perfil de investidor em fungdo da conjugacdo do nivel de formagdo com a &rea de atuacéo

Da Tabela 3, no que diz respeito ao nivel de escolaridade, nota-se que o perfil de
investidor aparece somente a partir da graduacdo, ou seja, aqueles com até 11 anos de estudo
ndo sdo investidores. Investidores intermediarios sdo detectados somente a partir daqueles que
atuam ou sdo formados na &rea financeira, com nivel superior, completo ou ndo. O perfil de
investidor intermedidrio é predominante entre aqueles com pos-graduacdo na area financeira.
Ressalta-se que os poucos investidores sofisticados possuem formagdo superior (graduagdo ou
pos-graduacdo) na area financeira.

Escolaridade/Area| RESPONdentes | ndice | Indice |indicemedio | oo p oo
(%) minimo | maximo | de Investidor

Basico/Ndo-Financ. 3 4,00 4,00 4,00 nao investidor

Basico/Financ. 2 4,00 4,00 4,00 nao investidor

M édio/Nao-Financ. 10 1,33 5,00 3,48 nao investidor

M édio/Financ. 6 2,83 5,00 4,05 nao investidor

Grad./Néo-Financ. 18 2,00 6,00 421 nao investidor
Grad./Financ. 31 4,00 12,00 6,74 investidor basico

P6s/Nao-Financ. 4 5,00 8,00 5,94 nao investidor
Po6s/Financ. 27 5,17 11,00 7,84 investidor basico

Média 100 3,54 6,88 5,03 nao investidor

Tabela 4: Perfil e indice médio de investimento em funcdo da escolaridade e area de atuacéo




As observactes evidenciadas anteriormente se confirmam na Tabela 4, na medida em
que aqui também se percebe um indice médio de investimento é muito mais baixo nos niveis
iniciais de formacdo, em detrimento dos nivels superiores. Com relacéo as areas de atuacao,
nota-se que o perfil de investidor basico somente aparece na média dos respondentes da area
financeira, no caso, aqueles com nivel superior.

Considerando-se que predomina o nivel de graduacéo entre os respondentes, é neste
grupo de participantes em que se constata a maior pontuacéo de investidor: 12 pontos, para
formado em area financeira. A menor pontuagao corresponde a participante com nivel médio
e que ndo atua na area financeira: 1,33 pontos. No entanto, chama a atencéo o fato de que, no
grupo de menor renda (até R$ 400,00) consta individuo capaz de poupar entre 11% e 20% da
renda e seus endividamento situa-se na primeira faixa, definida entre 0% e 15% do
rendimento.

Com relacdo as premissas da pesguisa, pode-se verificar que:

A. isoladamente, a variavel da érea de atuacdo ndo determinou significativamente
0 grau de investidor da populacdo dado que ndo foram em todos os estagios de
formagdo em que houve a diferenca de indicador entre aqueles que atuam na
area ou ndo. Ressadta-se, entretanto, que nos niveis de educacdo superior
(graduagdo e pds) houve uma distincdo do perfil médio do investidor, sendo
gue o envolvimento com a &rea financeira contribuiu neste resultado (como
mostraa Tabela 4).

B. isoladamente, a varidvel de nivel superior determinou o grau de investimento
da populagdo, dado que, mesmo aqueles que ndo eram da area financeira, mas
tinham um nivel maior de formagdo, atingiram maiores pontos. Percebeu-se,
inclusive, que, comparando-se as classes, ha um aumento do indice de
investidor paralelamente ao aumento do estagio de formac&o dos participantes.

C. a conjugacdo éarealformagdo evidenciou ser um significante par@metro de
relacdo com o grau de investimento na medida em que os maiores niveis de
investimento encontra-se nos individuos que possuem nivel superior e sdo da
area financeira. Assim, a adicdo da variavel area de atuacdo a de formacéo,
contribuiu na andlise de relacdo desta Ultima com o grau de investidor, a
medida em que se pbde verificar, por exemplo, que do total de respondentes
com pés-graduacdo e que atuam na &rea de finangas, mais individuos s&o
investidores (de bésicos a sofisticados) em comparacdo com o total de
participantes com péds-graduacdo em outras areas e graduacdo na area de
financas e de outras éreas (conforme a Tabela 3).

Para corroborar as constatacfes evidenciadas pelas analises anteriores, procedeu-se
adicionalmente ao estudo de correlacéo estatistica entre as variaveis de pesquisa procurando
perceber arelevanciadarelacéo entre elas. Como resultados, tiveram-se:

A. avariavel area de atuacdo tem uma correlacdo positiva de 0,55 com o grau de
investidor. Considera-se, assim, que a area de atuacdo expligue medianamente
bem o grau de investidor.

B. avariave nivel de formagdo também tem uma correlacéo positiva de 0,55 com
o grau de investidor. Considera-se, assim, que o estagio de formagdo explique
medianamente bem o grau de investidor.



C. avariavel que conjuga o nivel de formacdo com a area de atuacdo tem uma
correlacdo positiva de 0,66 com o grau de investidor. Considera-se, assim, que
a conjugacd média das varidveis nivel de formagdo e a &ea de atuagéo
expligue razoavelmente bem o grau de investidor.

ConsideragOesfinais

Ponderando o cenario econémico e social em que se vive no Brasil nos ultimos 30
anos, ndo parece possivel conceber um modelo de desenvolvimento sem discutir os padrdes
de consumo e poupanca da populagcdo. Dado que mais de 50% dos pesquisados foram tidos
como ndo-investidores e que a média geral dos investidores resultou no perfil mais basico,
considera-se que o nivel de plangamento financeiro pessoa do brasileiro pode ser
caracterizado como ndo sofisticado a medida que ndo contempla itens basicos de
investimento.

A partir dos dados coletados e das andlises apresentadas, verificou-se que os fatores
escolaridade e area de atuacdo (financeira ou ndo) explicam, em parte, o perfil de investidor
dos individuos. Se por um lado as variaveis nivel de formagdo e area de atuacdo tém um
impacto médio, isoladamente, de 55% no grau de investidor, quando da conjugacéo delas, a
influéncia aumenta para 66%, um patamar de correlacdo consideravel. Outras variaveis que
elucidem as razbes destes patamares de investimentos poderdo ser investigadas, tais como o
nivel da renda, a idade o tipo de gasto, enfim, as dimensdes abordadas no questionario que
embasou este estudo. Entretanto, por meio deste estudo, ndo nos parece possivel dissociar a
componente educacional do grau de investimento.

Apesar de o perfil de investidor basico ter sido encontrado apenas a partir dagueles
com nivel superior e de todos com niveis médio e basico de escolaridade terem sido
classificados como ndo-investidores, entende-se que baixos niveis de formagdo n&o
correspondem necessariamente a um baixo grau de investimento. A pesquisa mostra,
entretanto, que a predominancia dos altos graus de investidor encontram-se entre aqueles que
tém nivel de formacdo elevado. Essas relagdes reforcam a idéia de que sgja necessario um
aumento de qualidade na educacdo do pais para que os individuos possam sofisticar o seu
perfil de investimento.

Com relacdo a situagdo evidenciada pela pesquisa, considera-se fundamental a busca
por propostas de melhoria que levem em conta a consideravel relagdo existente entre o nivel
de formagdo conjugado com a area de atuacdo e a qualidade do plangjamento financeiro
pessoal da populacdo. A inser¢do da educacdo financeira nos curricul os escolares de todos os
niveis bem como a promoc¢do de programas populares de educacdo financeira nas empresas
gue promovam aprendizados ao brasileiro para que sgja capaz de plangjar suas financas,
alcancando seus objetivos, parecem ser caminhos viaveis de transformagdo do panorama
apresentado.
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Pesguisa sobr e o planegjamento financeir o pessoal do/a

brasileiro/a.

(Obs: ndo é necessario identificar-se ou responder a
todas as questfes.)

Questionario (assinale mais de uma opg¢do quando
necessario):

1. ldade

a) Atél8anos.

b) De19a25anos.

c) De26a32anos.

d) De32a42anos.

e) De43a52anos.

f) Maisde 53 anos.

2. Cidade/ Estado em quereside

a) Brasilia- DF

b) Curitiba- PR

¢) Jo&o Pessoa- PB

d) PortoAlegre- RS

e) Natd - RN

f) Recife- PE

g) RiodeJaneiro-RJ

h) Savador - BA

i) SdoPaulo-SP

outra (citar):

3. Escolaridade:

a) Fundamental (1*a 42 série)

b) Colegia (5*a82série)

c) Ensino Médio (22 grau)

d) Superior incompleto

e) Graduacdo

f)  P6s Graduagéo

4. Area(s) em que atua ou em que é formado:

a) Administracdo

b) Arquitetura

¢) Ciénciada Computacdo

d) Comunicagdo (Public./Jornal.)

e) Contabilidade

f) Direito

g) Economia

h) Enfermagem

i) Engenharia

j) Letras

k) Matematica

outra (citar):

5. O dinheiro proveniente de seu trabalho €
destinado principalmente para:

a) Poupar para adquirir bens no futuro (imével,
automovel)

b) Investir napropria carreira e/ou nos estudos

¢) Pagar financiamentos (bens duraveis)

d) Pagar empréstimos e prestagdes (bancos,
financeiras, cartGes de crédito, carnés)

e) Manter-se mensalmente (adimentagdo, roupas,
diversdo, transporte)

f)  Investir em produtos financeiros ou do mercado de
capitais

g) Pagar aluguel

h)  Previdéncia/Aposentadoria

i)

Gastos com filhos

6.

8.

a)
b)
©)
d)
e)
f)
9

a)
b)
©)
d)
e)
f)
9

10.

11.

a)
b)
0)
d)
e

12.
a)
b)
0)
d)
€
f)
9
h)

Vocé considera o seu salario (incluidos beneficios
e outrasremuner aclesindir etas):

Elevado

Bom

Satisfatorio

Razoavel

Baixo

Insuficiente

Vocé possui outra renda além do seu salario?
Caso positivo, qual? (Assinale mais de uma se
NEeCessar io)

Direitos autorais

Locagdo de imoveis

Venda de artigos pessoais (cosméticos, bijuterias)

Venda de géneros alimenticios

PensBes ou gjuda de familiares

Rendimento de produtos financeiros e do mercado

de capitais

Seus gastos mensais com

financiamentos consomem:
entre 0% e 15% da minha renda
entre 16% e 30% da minha renda
entre 31% e 45% da minharenda
entre 46% e 60% da minha renda
entre 61% e 75% da minha renda
entre 76% e 80% da minha renda
mais de 80% da minha renda

prestacbes e

Seu investimento mensal (aplicacBes) representa:

entre 0% e 10% da minha renda

entre 11% e 20% da minharenda

entre 21% e 30% da minha renda

entre 31% e 40% da minha renda

entre 41% e 50% da minha renda

entre 51% e 60% da minha renda

mais que 60% da minha renda

Assinale em quais dos seguintes produtos abaixo

vocé investe atualmente ou investiria caso
quisesse destinar seu dinheiro a esse fim:

Acles

Poupanca

Fundos de renda fixa (CDB)
Outras moedas (Ddlar, Euro)
Titulos Pablicos

Com relagdo a questdo anterior, assinale a
principal razdo que te motiva ou motivaria
escolher esse(s) produto(s) indicado(s):

Liquidez

Seguranga

Rentabilidade

Publicacdes Especializadas

Né&o sei

O seu rendimento bruto mensal total é de:
até R$ 400
de R$ 400 a 600
de R$ 600 a 1000
de R$ 1000 a 1600
de R$ 1600 a 2000
de R$ 2000 a 3000
de R$ 3000 a 6000
mais de R$ 6000

M uito obrigado/a!



